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Innovationen

Férderung von Hightech-Unternehmen durch die NBank,
die Forderbank des Landes Niedersachsen

Investitionen in Wachsium verlangen Hightech-Unternefi-
men einen hohen Kapitolbedarf ab. Hans-Christian Brock-
mann, Griinder und Geschiifisfiihrer der Brox [I-Solations
GmbH, kann ein Lied davon singen. 1998 mit der Vision
gestartet, Informationen in Firmen schneller findbar und
besser interpretierbar zu machen, zdhlt das Unternehmen
heute deutschlandweit zu den fiihrenden Anbietern von Lé-
sungen fir Informationslogistik und Management von De-
tengualitit. Um das Wachstum seines Unlernefimens
voranzutreiben, hat Brockmann auch auf Fordermiftel des
Bundes, des Landes und der regionalen Wirtschaftsforde-
rung zuriickgegriffen.

Wachstumsfinanzierung fitr Brox

Thr aktuelles Wachstum finanziert Brox ber NCapital.
Die Plattform fir mittelstindische Beteiligungen bringt
expandierende Unternehmen mit institutioneflen und
privaten Investoren zusammen. Seit dem Start Ende 2007
hat NCapital iiber stille Beteiligungen Finanzierungshe-
darfe zwischen 200.000 und 1,8 Mio. Euro gestillt. Unter-
nehmen, die sich fiber NCapital finanzieren, setzten zwi-
schen einer und 6,1 Mio. Eure um. Brox wird finapziert
durch ein Konsortium aus Mittelstindischer Beteili-
gungsgesellschaft, KW Mittelstandshank und Volkshank
mit einem Millionenbetrag. ,Fiiy uns ist diese Finanzie-
rung die ideale Losung®, freut sich Brockmann: ,Wir er-
halten frisches Kapital fiir unser Wachstum, bleiben in
unseren unternehmerischen Entscheidungen aber frei.”

Breites Spektrum
Koordiniert wird NCapital von der NBank. Es ist ein
Instrument aus elnet ganzen Palette, mit der die Inves-
titions- und Forderbark des Landes die Finanzierung der
- Hightech-Unternehmen sichert und 5o Innovationen be-
schleunigt. Das Spel&rum reicht von Zuschiissen fiir In-
vestitionen oder begleitende Beratung Gber zinsglinsti-
ge Forderdarlehen bis zum Akitvieren von privatem Ka-
pital ,Durch unsere P%rderung und Beratungsleistungen
aus einer Hand kénnen wir Hightech-Unternehmen in je-
der Entwicklungsphase unierst{itzen®, erklart Dr. Sabine
Johannsen, Mitglied des NBank-Vorstandes. [n der Friih-
phase, in der das innovative Unternehmen bef unzuref-
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chenden Sicherheiten nur schwer an Kredite gelangt, exr-
leichterten Zuschiisse den Zugang zum Fremdkapital. In
der Folge lieRen sie sich mit Eigenkapitalinstrumenten
erweitern, die die Bilanzstrukiur verbessern. Ist das Pro-
dukt entwickelt und in den Markt eingefiihrt, kornmen
Forderdarlehen hinzu oder ersetzen die Zuschiisse
ganz. Die Darlehen werden im Hausbankenverfahren
vergeben und eignen sich fiir weniger riskante Folge-
und Diversifikationsinnovationen oder fir etablierte Un-
ternehmen mit marktnahen, Erfolg versprechenden Pro-
jekten.

Dr. Sabine johannsen, NBank
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Business Angel-Forum
JForderimg bedeutet fitr uns auch, mit Initiativen Infra-
strukturen fiir Finanzierungen auf- und Hemmnisse fiir
Investitionen abzubauen®, betont Johannsen. Neben
NCapital hat die NBank ein Business Angel Forum in ib-
rem Webauftritt eingerichtet. Das Forum ist das erste
Angebot in Niedersachsen, in dem sich junge Hightech-
Unternehmen und Business Angels ttherregional kontak-
tieren kinnen. Unternehmen kdnnen sich dort mit ei-
nem kurzen Profil vor allen dort gelisteten Business An-
gels gieichzeitig profilieren. Sie kénnen dadurch von
mehreren Business Angels kontaktiert werden und unter
diesen auswéhlen. Die NBank garantiert, dass im Forum
gelistete Business Angels keine Beratungsleistung ver-
kaufen.

Internationalisierung ,hands-on“ !
Finanzierung ist die eine Seite der Forderung, Begleitung
eine andere. Sie ist insbesonderse hilireich, wenn
Hightech-Unternehimen ihr Geschéft internationalisie-
ren wollen cder einen kritischen Blick auf ihre Innovati-
onsprozesse wiinschen.

Zwei Griinde konner Hightech-Unternehmen bewe-
gen, den Schritt ins Ausland zu wagen: Zum einen rei-
chen die Erldse des eng begrenzten Heimatmarktes hau-
fig nicht aus, um langfristig a
zu wachsen. Zum anderen
suchen sie wie die Brox [T-
Solutions GmbH Partner,
mit denen sie aus ihren
techrischen Innovationen
mafigeschneiderte . 16-
sungspakete schniiren kdn-
nen. ,,Wir wollten und wol-
len unsere technologische
Basis mit auslindischen
Partnern starken®, berich-
tet Brockmann. Gefunden

Hans-Christian Brockmann,
Brox [T-Solutions
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hat er diese u. a. liber eine Kooperationshorse, die die
NBank-Beratung {iber das Enterprise Europe Network
kostenlos auf internationalen Leiimessen veranstaltet.
Uber diese Borsen hinaus begleiten die NBank-Berater
Anirage fiir européische Innovationsfdrderungen bis zu
ihrem erfolgreichen Abschluss.

‘Zusammenspiel von Férderungen

Hightech-Unternehmen milssen permanent innovativ
sein. ,Wir agieren als Mittelstandler in einers hart um-
kampften Markt. Darum miissen wir unsere innere wie
AulRere Entwicklung im Auge behalten®, fiihrt Brock-
mann aus. Sein Unternehmen hat er als eines der ersten
in Niedersachsen einer Lagebestimmung unterzogen, in
der die Innovationséihigkeit in einem Audit der NBank
bestimmt wird. Das Audit durchleuchtet 35 Unterneh-
mensprozesse, die innovationen begiinstigen und befor-
dern. Am Ende ergibt sich ein Starken-Schwichen-Profil
mit genauen Angaben, in welchen der Prozesse Hand-
lungsbedarf besteht. Werden diese in der Folge weiter-
entwickelt, erhdht sich die nnovationstahigkeit des Un-
ternehmens. Brox ist aufgrund der AuditEmpfehlungen
bei der Umsetzung seines zukunftstrichtigen Konzeptes
von hannoverimpuls gefordert worden.

Dieses Beispiel verdeutlicht, wie die Férderungen

von Land und Region ineinander ibergehen und den

Hightech-Unternehmen neue Spielrdume erschliefien.
WWir kénnen sie noch gréfier werden lassen, weénn wir
die Zusammenarbeit zwischen Unternehmen und Uni-
versitéten einer Region noch weiter intensivieren®, ist
NBank-Vorstand Johanrnsen iberzeugt: ,Forschungser-
gebnisse miissen viel stirker in die kleinen und mittie-
ren Unternehmen gelangen und mit Hightech aus Nie-
dersachsen Spitze werden: deutschlandweit, europa-
weit und weltweit.” B

Marc Richier
redaktion@ucmagazin.de
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