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Gerade fir Grindungen sowie kleine und mittlere
Unternehmen ist es schwer, das notige Kapital am
Markt einzuwerben. Gleichzeitig gibt es ein grol3es
Potenzial an informellem Beteiligungskapital durch
Privatinvestoren. Hier setzt das Business Angel-
Netzwerk Niedersachsen an, in dem es die Interessen
der erfolgversprechenden Unternehmen mit denen der
Privatinvestoren verknipft und eine Plattform zur
Kontaktaufnahme bietet.

Wer kann teilnehmen?

Das Angebot richtet sich an innovative und technolo-
gieorientierte Unternehmen sowie Existenzgriindun-
gen mit einem Kapitalbedarf von ca. 20.000 Euro bis
250.000 Euro, die in Niedersachsen investieren wol-
len.

Was leisten Business Angel?

Ein Business Angel ist ein Investor, der sich an Unter-
nehmen beteiligt und die Existenzgrinder mit Kapital,
Know-how und Netzwerken in einer sehr friihen Phase
unterstiitzt. Meist handelt es sich dabei um erfahrene
Unternehmer oder leitende Angestellte, die aufgrund
ihrer langen Berufstatigkeit Uber mehr Management-
Erfahrung und Kontakte verfiigen als die Griinder der
betreuten Unternehmen selbst.

Business Angel beteiligen sich mit einer Kapitalinvesti-
tion von ca. 20.000 Euro bis 250.000 Euro. Zusétzlich
zur finanziellen Investition agieren Business-Angel als
Berater und Begleiter der Existenzgriinder und Unter-
nehmer.

Business Angel werden mit ihren Beteiligungen meis-
tens wahrend oder kurz nach der Griindung aktiv, also
in einer Phase, die im jungen Unternehmen mit einer
hohen Dynamik verbunden ist. Genau hier zeigt sich
der wesentliche Unterschied zu einer Venture-Capital-
Beteiligung, die oft erst in einer spéteren Phase erfolgt
und nur aus einer rein finanziellen, zumeist jedoch
gréReren Investition besteht.

Business Angel Ubernehmen bei ihrem Einstieg in die
Unternehmen haufig eine Position als Aufsichtsrat

oder Beirat. Dies erlaubt neben der notwendigen Kon-
trolle der laufenden Entwicklung auch die Einfluss-
nahme auf wesentliche Unternehmensentscheidungen
und die zukinftige Unternehmensausrichtung.

Wird das Unternehmen erfolgreich, partizipieren Busi-
ness Angel mit einer relativ kleinen Investition umso
starker von der Wertsteigerung. Um eben diesen
Hebeleffekt besonders gut nutzen zu kénnen, investie-
ren Business Angel zumeist in Wachstumsbranchen
wie IT, Multimedia und Life Science.

Wie stellen Sie den Kontakt her?

Als Koordinator vermittelt die NBank junge Unterneh-
men an Business Angel Uber eine Plattform, das Busi-
ness-Angel-Forum der NBank, oder an die regionalen
Business-Angel-Netzwerke in Niedersachsen. Diese
Netzwerke dienen als Anlaufstelle fir Kapital suchen-
de Unternehmen und stellen den Kontakt zu geeigne-
ten Business Angel her. Voraussetzung fiir einen
Erstkontakt sind ein Geschaftsplan oder eine Prasen-
tation.

Selbstverstandlich nehmen wir uns gern die Zeit,
Fragen mit lhnen zu erortern. lhre Ansprechpartner
sind:

Herr Ronald Vach — Tel. 0511.30031-316
Herr Stefan Lenz — Tel. 0511.30031-322

Unsere Adresse lautet:
Investitions- und Férderbank
Niedersachsen - NBank
Gunther-Wagner-Allee 12-16
30177 Hannover

In allen weiteren Forderfragen kénnen Sie uns mon-
tags bis freitags von 8.00 bis 17.00 Uhr unter folgen-
der Telefonnummer erreichen:

0511. 30031-333

Wenn Sie uns faxen wollen, verwenden Sie bitte die
Nummer:
0511. 30031-11333

E-Mail-Adresse: finanzierungsberatung@nbank.de
Internetadresse: http://www.nbank.de
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